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· 自己PR

●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●。　

· 経歴要約　

●●●●●大学●●部で学士課程修了後、●●●●●株式会社へ入社、●●部・●●チームで新規開拓営業に従事し、新規マーケットの発掘・開拓を経験する。その後、既存顧客担当として、外資系投信投資顧問会社を中心に担当。併せて、メディア向け営業としてコンテンツプロバイダーへのコンサルティング営業を開始。幾つかのコンテンツプロバイダーへはコンサルティングを含め新規サービス開始への手助けを経験。

営業本部付きになり市場情報に特化したセールス・スペシャリストして、情報端末の営業に専念。大手生損保を中心に担当。ファンドマネージャー等の要望を踏まえて、商品改訂の作業を兼務する。

社内の要望により、市場情報と共にメディアサービスのセールス・スペシャリストとして、コンテンツプロバイダーへ営業を再開。

　9999年に転職し、●●●●●株式会社に入社。対個人向けを中心に将来起りうるリスクから、金銭的な面での解決策としての生命保険を提案、販売。対法人に対しては、変化する税制を踏まえた上でいかに事業存続を行うか、相続対策としての提案、販売を実施し現在に至る。

· 職務経歴

●●●●●株式会社（9999年99月～9999年99月）

【事業内容：金融機関向け金融情報端末、及びシステムの提供。マスメディア、ニューメディア向けに写真やニュースといったコンテンツの提供】

9999年99月　入社　●●部　●●チーム配属

新規顧客へ金融情報端末の提案・営業。

9999年99月　アカウントマネージャー業務の開始

新規開拓と共に、外資系投信投資顧問を中心に既存顧客のマネージメント業務を開始。

9999年99月　メディア向けコンテンツ営業を開始

主に新規顧客開拓として、携帯・パソコン向けコンテンツプロバイダーへ企画営業を開始。

9999年99月　●●部へ転属　セールス・スペシャリスト業務の開始

大手生損保のディーリング・ルームを中心に金融情報端末の提案・営業を実施。ファンドマネージャー等へのヒアリングを元に競合他社の分析等の業務を兼務。

9999年99月　メディア・セールス・スペシャリストを兼務

テレビ局等を中心に、メディアコンテンツを提案・営業。

賞罰
9999年度99月
グローバルにおけるモデルケースとして実施案件を認定
　

9999年度
月間売り上げ目標

万円
実質月額売り上げ

万円
達成率


116％
●●●●●株式会社（9999年99月～現在）

【事業内容：生命保険の募集・販売】

9999年99月　入社　●●●●●部　●●支社　●●所配属

生命保険募集人としての資格試験勉強。基礎トレーニング

9999年99月　生命保険募集の開始

個人保険を中心に販売活動を開始

9999年99月　●●●●●グループとの提携による生命保険募集の開始

●●県下で●●●●●販売会社グループとして活動する●●●●●グループと提携開始。

●●●●●合計●店舗を担当して、彼らの顧客に対し生命保険募集・販売を実施

賞罰
9999年度99月　　　　　　　●●支社保険金額部門MVP（ 億円）



現在に至る
