職　務　経　歴　書
●●●●

－職務経歴　概略－
	9999年99月
	～
	9999年99月
	●●●●●　●●営業所

	9999年99月　
	～
	9999年99月
	●●●●●株式会社

	9999年99月
	～
	
	●●●●●株式会社　　●●営業部

	
	
	
	現在に至る


－職務経歴－
■9999年99月～現在　　●●●●●株式会社　　事業内容：ITソリューション、 プロダクト、システム機器販売　

従業員：●●名

	9999年  99月

　　～

現在

（●年  ●ヶ月）
	サービスウエア本部
主に中堅及び大企業を対象としシステム構築・ハードウェアを担当

●担当商品：カスタマーサービス（コールセンター、フィールドサービス）
●営業スタイル：新規顧客へのダイレクト営業80％、既存顧客へ再開拓20％

●顧客カテゴリ：大手製造業、流通業、物流業、通信業

●担当エリア：都内全般

＜営業実績＞

9999年 　年間予算●●●●千円、予算達成率 ●●％
(ゼロからの新規活動のため次年度に実績が出るが、本年は
既存顧客での実績のみとなる)

ソリューション事業本部
主に中堅及び大企業を対象とし、システム構築・ハードウェアを担当

●担当商品：コールセンター、フィールドサービス、Web開発、アウトソーシング、
ネットワーク構築、機器販売、ICビジネス
●営業スタイル：新規顧客へのダイレクト営業70％、既存顧客へ再開拓30％

●顧客カテゴリ：大手製造業、流通業、物流業、通信業

●担当エリア：都内全般

＜営業実績＞

9999年 　年間予算●●●●千円、予算達成率 ●●％

9999年　年間予算●●●●千円、予算達成率 ●●％

9999年　年間予算●●●●千円、予算達成率 ●●％

9999年 　年間予算●●●●千円、予算達成率 ●●％

9999年 　年間予算●●●●千円、予算達成率 ●●％

＜主な導入実績＞

　　　●某自動社メーカに対する、出荷前検査システム構築

　　　●某医療機器メーカに対する、工程管理システム構築

　　　●某精密機器メーカに対する、工程実績管理システム構築、ハードウエア

　　　●某楽器メーカに対する、技能伝承システム構築

●某生保会社に対する、ポータルサイト構築、ハードウエア（ネットワーク、サーバ）

●某金融会社に対する、ICタグ管理システムシステム構築

●某百貨店に対する、ポイントシステム構築、アウトソーシング、ハードウエア

●某金融会社に対する、携帯Felica構築、アウトソーシング

　＜主な業務実績＞

　　　　　 ●某印刷会社との合弁会社設立への参画

新規開発事業本部
センサー技術（RFIDが主）を活用した新規ビジネス構築を担当

●担当商品：センサー（RFID、レーザーマーキング等） 

●顧客カテゴリ：大手製造業、流通業、物流業

●担当エリア：都内全般及び近隣

＜主な導入実績＞

●某放送会社に対する、RFID資産管理実証実験

●某印刷会社に対する、RFID活用パッケージシステム構築

ソリューション事業本部
主に中堅及び大企業（製造業）を対象とし、ソフトウェア構築を担当




■9999年99月～9999年99月　　●●●●●株式会社　　事業内容：中小企業向け受発注ソフト販売　従業員：●●名

	9999年 99月

　　～

9999年  99月

（●年  ●ヶ月）
	東京事務所
主に中小企業（50名以下）の製造業社を対象とし、自社製品の受発注システム販売を担当

●担当商品：自社製品受発注システム「777」、その他製造業社向けソフトウエア
●営業スタイル：新規顧客へのダイレクト営業100％

●顧客カテゴリ：中小製造業

●担当エリア：都内全般、西東京、山梨、長野及び近隣

＜営業実績＞

9999年　年間予算●●●●千円、予算達成率●●％、年間新規契約数約●件

9999年 　年間予算●●●●千円、予算達成率●●％、年間新規契約数約●件

＜主な導入実績＞

●某製造業社（精密機械製造）に対する、ハードウェア（PC、周辺機器）、自社製品

●某製造業社（メッキ加工業）に対する、ハードウェア（PC、周辺機器）、自社製品

●某製造業社（精密加工製造）に対する、ハードウェア（PC、周辺機器）、自社製品




■9999年99月～9999年99月　　株式会社●●●●●　東京営業所　事業内容：総合工作機器メーカー　

従業員：●●名

	9999年 99月

　　～

9999年  99月

（●年  ●ヶ月）
	新人研修　大阪本社工場研修

大阪にある本社工場で生産現場に於けるフライス工程・旋盤工程・

マシニング工程・組み立工程等の実作業研修を主に新人研修を行う。

東京営業所配属

既存顧客を中心に、自社製品である工作機器の販売を担当

●担当製品：自社製工作機器

●営業スタイル：既存顧客（販売代理店、販売店）へ再開拓80％、新規顧客開拓20％

●担当エリア：西東京、山梨、神奈川及び近隣

＜主な業務内容および導入実績＞

●既存顧客（販売代理店、販売店）に対し、自社製品の販売を担当

●新規顧客（各種製造業社）に対し、自社製品の販売を担当

●某製造業社に対する、自社製工作機器のシェア率10％から60％へ展開

●某製造業社の販売する、機械への自社製品オプション展開


－マネジメント経験－

· プレイングマネージャーとして●人の部下を指導／育成

課予算達成率　●●●％

－自己PR－

●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●。

●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●。

●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●。
●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●。
●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●●。
以上
