職 務 経 歴 書

●●●●

≪得意分野≫

1. 連結事業計画・単年度予算の策定及び予実管理

2. 新規事業の事業モデル構築・キーパフォーマンスインジケーター整理

3. ＩＲ活動（投資家説明資料作成及び投資家面談）

4. デッド・エクイティファイナンスにおける対金融機関向け事業説明及び、デューデリジェンス対応

5. 各種特命案件におけるプロジェクト推進（Ｍ＆Ａ、資本・業務提携窓口業務、コスト削減等）

≪職歴≫


9999年99月
　　経営企画部　配属

 9999年99月
　　マネージャー職に昇格

 9999年99月現在　 同部にて在職中

≪主要業務≫

■予実管理業務

　　1.単体及び連結予算の策定

　　
単体事業部及び連結子会社予算管理部門との調整業務
　　
取締役会への報告資料作成

　　2.連結予実績管理

　　
月次毎の予実分析（単体部門別・連結各社）、取締役会への月次報告

　　3.連結グループ中期計画・サービス別事業計画策定

4.四半期業績予想の策定及び修正

5.その他、費用の部門配賦スキームの構築など社内調整業務

　

■IR業務

　　1.四半期決算毎IR説明資料の作成

　　2.海外・国内IR

　　3.個別機関投資家との対応

　　4.個人投資家等の電話対応

　　5.●●●●市場上場債権の為の開示資料作成

■株式売買に係る業務　　　

　　1.株式売買

　　
株価算定・労務リスク調査等のデューデリジェンス手配及び調整
　　
株式譲渡契約書・新株予約権引受契約書等の契約書の作成、弁護士との調整業務

■ファイナンス

　　1.第三者割当増資等のエクイティファイナンス及びグローバルリファイナンスフォロー業務

　　
引受金融機関からのデューデリジェンス対応（主に事業計画説明等）
■その他スポット案件

　　1.営業費用資産計上プロジェクト

　　
事業インフラに係る営業費用を資産計上すべく理論構築
　　
監査法人との調整
　　
上記の根拠となるべく営業システムの構築、集計管理

　　結果として約99億円の人件費を適正に資産計上

　　2.コスト削減プロジェクト

　　
仕入れコスト等の全社調査及び削減プランの立案
　　
該当セクション指導
　　
役員会承認を経て、月次管理フローの構築

　　結果として約99億円のコストカットに成功

　　3.株式会社●●●との業務提携及び資本提携

　　
業務提携契約締結、業務推進委員会の運営
　　
株式会社●●●から弊社社長が株式を買取る際のフォロー業務全般
　　
資本提携の為の双方デューデリジェンスへの対応
　　
株式会社●●●の海外株主ファンドとの調整業務、米国証券取引法の調査

　　結果として資本提携には至らぬものの、●●●及び●●●の相互

　　顧客流入、コンテンツの共同開発を実現。

≪マメジメント経験≫

現在９名チームメンバー指導を担当。　

予実管理業務に関しては、昨年から事務局長的な立場で従事。

上記スポット案件「1.営業費用資産計上プロジェクト」、「2.コスト削減プロジェクト」ではプロジェクトリーダーを務め、関係各部署9,999人以上を巻き込んでプロジェクト管理。

以上

株式会社●●●●●（9999年99月～9999年99月現在）


[事業内容] 放送事業、ブロードバンド・通信事業、その他事業


　[資本金]　 9999億円（平成99年9月末時点）


  [従業員数] 単体 9,999人、連結 9,999人（平成99年99月末日現在）
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