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· 活かせる経験・知識・技術

　・新規開拓で鍛えた営業戦略とマーケット分析力/開拓力

　・顧客へのヒアリングから提案・受注・構築・運用・保守までの一貫したマネジメント

　・大手企業（鉄鋼、鉄道、重工業、自動車等）との強いパイプとハンドリングスキル

　・展示会や社内説明会の企画運営

　・英語力（TOEIC930点、ビジネスレベル）
	■職務経歴
□yyyy年mm月～現在　○○○○株式会社

◆事業内容：○○○○○○○○○○○○○○○○○○
◆資本金：○,○○○百万円　売上高：○○,○○○百万円（yyyy年）　従業員数：○○○名　上場

	期間
	業務内容

	yyyy年mm月

|

現在

（○年○○ヶ月）
	東京本社　●●●推進室

	
	製造業向けに産業用ネットワーク機器と産業機械を主体とした営業を行う。海外の製造業界を分析した後、2008年から新規商権である産業用ネットワーク機器●●●の営業を製造業中心に行う。また、事業部編成により産業機械の営業も行う。
【営業スタイル】鉄道、鉄鋼、自動車、制御システム、航空業界を中心とした100%新規開拓営業
【担当サービス】プロジェクトベースによるソリューション
【担当エリア】日本全国
【個人戦略】

・世界中の製造業界を分析し海外にあり日本にないビジネスマーケットを見つけ出す　

・製造業界の展開を常に先読みし、今後必要性が出てくる新規商権を分析

・常にお客様に最新の技術やシステムを紹介、誘導し新規マーケットを開拓する

・製造業の中でも特に鉄道、鉄鋼、自動車、制御システムの業界にターゲットを絞る

・展示会や社内での製品説明会を企画する
【実績】ｙｙｙｙ年度：売上2300万 利益800万

　　　　ｙｙｙｙ年度：売上4500万 利益2000万　（前年比利益：約140%アップ）

ｙｙｙｙ年度：売上1億9000万　利益4800万(前年比利益：150％アップ)

【主な導入実績】

・yyyy年に●●県の研究所に熱可塑成形機を販売。飛行機向けのウィンドパネルのテスト機として採用

・yyyy年mm月に大手制御システムメーカーに標準機器として採用決定。大手自動車メーカー2社に
システム提案中。yyyy年に受注予定

・大手重工業の鉄道車両内ネットワーク制御システムのテスト導入スタート（yyyy年mm月にＮＤＡ契約を締結、
現在共同テスト中）

・yyyy年から生産される次世代鉄道車両に搭載予定


■資格
・TOEIC930点（yyyy年mm月）
以上

